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TRAINING

Ormai le occasioni di parlare ad un pubblico, piccolo o grande che sia, sono sempre 
più frequenti sia nella vita privata che in azienda: riunioni, presentazioni, meeting di 
progetto, presentazioni di vendita, ecc.
Gestire una presentazione dimostrando sicurezza ed empatia, svolgere il proprio 
intervento con efficacia durante una riunione, manifestare le proprie idee e le pro-
prie proposte in un meeting, sono abilità oramai divenute indispensabili nella vita 
lavorativa quotidiana.

Cos’è e come funziona?
Il corso si svolge attraverso un allenamento costante a parlare di fronte a una pla-
tea. Particolare attenzione viene posta sull’aspetto tecnico della comunicazione ad 
alto impatto utilizzando tecniche di PNL.
Le esercitazioni sono, a richiesta, videoregistrate e commentate in aula.

COSA IMPARIAMO

Paolo Prudenzano

RELATORE Paolo Prudenzano
Da oltre 20 anni sono al fianco di imprenditori, manager e venditori nei loro progetti 
di cambiamento e di sviluppo.
Da coach professionista, esperto di Customer Experience ho supportato tantissi-
me aziende a perfezionare la performance, supportandole nel percorso di realizza-
zione dei propri successi.
Da diversi anni studio, insegno e applico i concetti riguardanti la Customer Expe-
rience; combinandoli alla Programmazione Neuro Linguistica, ho perfezionato un 
mio metodo semplice ed efficace per creare non solo una Customer Experience 
“positiva” ma una vera e propria WOW Experience.
Ad oggi il mio curriculum professionale vanta svariate decine di progetti, in diversi 
settori, per oltre 25.000 ore.
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Paolo Prudenzano

Argomenti
• La struttura della comunicazione in pubblico
• Utilizzare positivamente il linguaggio del corpo e la voce
• Gestire il proprio stato emotivo
• Gestione e padronanza dello spazio
• La linguistica e la struttura dell’intervento
• Utilizzo delle presentazioni multimediali
• Preparare e gestire riunioni efficaci

Come procediamo
Il corso è strutturato in 4 moduli teorico-pratici di 4 ore ciascuno.

Calendario
Il calendario è definito in accordo con la disponibilità dell’azienda.

Obiettivi
L’obiettivo è fornire ad ognuno dei partecipanti una gamma di strumenti pratici, di 
utilizzo immediato, per migliorare la propria abilità di comunicazione in pubblico 
con eleganza e in modo rilassato, un forte impatto sull’audience e guidare riunioni 
con efficacia e sicurezza.

PROGRAMMA

OFFERTA ECONOMICA Progetto finanziabile a costo zero per l’azienda attraverso i fondi interprofessionali

Investimento: € 1.600
Tempo: 16 ore
Oneri contributivi: inclusi
Materiale didattico: incluso
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